WEBINAR #1
ACCELERATORUL DE VANZARI

Metode practice de crestere a vanzarilor



TEMA DE CASA

Pana la urmatorul Webinar
descarcati din platforma
fisierul ”"Obiective pe produse
si luni 2020” si completati-| cu
cifrele care le veti realiza in
anul urmator.

Trimiteti fisierul pentru
feedback pe adresa
eusebiu@burcash.ro daca
doriti sa primiti instructiuni
_din partea mea.

>


mailto:eusebiu@burcash.ro

SPOR LA BANI !!!

www.burcash.ro
www.wealthacademy.ro

eusebiu@burcash.ro

+(4) 740 075 710



http://www.burcash.ro/
http://www.wealthacademy.ro/

WEBINAR #2
ACCELERATORUL DE VANZARI

Metode practice de crestere a vanzarilor






ACCELERATORUL DE VANZARI 2019
Data  [15Nov  |22nov  [28nov  |O4dec  |12dec  |17dec

Tema Mindset & Prospectare Procesul de Taxe si aspecte Pretul si oferta Fata in fata

Obiective vanzare legale cu clientul
#Webinar Webinar #1  Webinar #2 Webinar #3 Webinar #4 Webinar #5 Webinar #6
Segment PRO

Data  08ln  |isen

Tema Negocierea SURPRIZELE
HW Webinar #7 Webinar #8
Segment PRO

Burcash



LOCUL DE JOACA

e CUI VINDEM NOI?
e FA O LISTA CU PERSOANE SAU AFACERI LA CARE VREI SA LE VINZI

* SCRIE ATRIBUTELE LOR COMUNE
« COMBINA ATRIBUTELE ASA TNCAT SA CREEZI O SINGURA FRAZA
» ACEASTA FRAZA ESTE ”"LOCUL TAU DE JOACA”

e DESCOPERA APOI CELE 3 ELEMENTE CHEIE
* ARIA GEOGRAFICA?
« CE CUMPARA EI DE FAPT ?
« CUM FACI DISTRIBUTIA?



5 elemente ale cumpararii

s

Ce conduce la cautarea
solutiei?



Profilul clientului

Numele: CRISTIAN
Rolul: Proprietarul afacerii

Educatia: studii superioare

Industria/Zona: B2B

Cui raporteaza: asociatilor

Solutia propusa: Echipament PM

Responsabilitatile mele
Profitul si dividendele actionarilor
Raportarea corecta si plata taxelor

Echilibrul echipei de management
si a angajatilor

Relatia cu furnizorii cheie ai afacerii

Mentine relatia cu clientii cheie

Cum sunt evaluat
Cifra de afaceri si profitul net
Datoriile catre stat si penalitati

Fluctuatia personalului si brandul
de angajator

Surse de informatii in care cred
Ziarul financiar, Capital, presa
Consultantii angajati de firma

Site-uri de specialitate

Rapoarte de analiza ale bancilor



SURSELE DE CLIENTI B2B

e ASOCIATIILE PROFESIONALE

* Baze de date (Registrul Comertului, Pagini Aurii)
* Baze de date @ concurenta

* Presa (anunturi mari)/campanii marketing

» Cataloage de specialitate

* Participanti la targuri si expozitii
 Recomandarile cunostintelor

* Retele sociale — LinkedIn, Twitter, etc.



MOTORUL DE ANALIZA B2B (www.termene.ro)

i Termene Ciutare firme, dosare n ALERTE  FIRME~  DOSARE w & Eusebiu v

DATE COMPANIE

—— ORANGE ROMANIA SA ()&

Nota Termene.ro i Capacitatea de plats CUI 9010105 @ & Rapoarte disponibile v ‘
redBill - biroul facturilor neincasate ﬁPliﬂtﬂrdeWh . Nu are datorii ANAF . 0 funcgune. o -
Date informative bilant
Profilul companiei (i ] . - &
Nota Termene.ro 6.2 Capacitate de plata

Date contact

Risc comercial mediu 142.471,875 RON

Puncte de lucru

Recipise ANAF I redBill - Biroul facturilor neincasate

Statut Fiscal/TVA/incasare

RAPORTEAZA FACTURA NEINCASATA
Obligatii restante ANAF

ASOCIATI S1 ADMINISTRATORI

R 5.744.833.659 192.202.387 RON | 2366 22 ANI

RON Profit/Pierdere Numar mediu angajati Vechimea firmei
B an 2018 an 2018 inregistrata in 04.12.1996
|HFDRMAT" FINANCIARE Cifra de afaceri g
an 2018

INFORMATII JURIDICE




GASIREA PERSOANEI DE CONTACT

. @ Try Premium Free
[Tg @ < Search b : e i 7 for 1 Month
Home My Network Messaging

Manage my network No pending invitations i‘ﬁo Mesaaging =
Connections 7,801 : % e I sarch 1 =
m Theodor Paleologu and Mario Briihlmann accepted your invitations to connect Q'Search messages ==
Teammates Jarad Bradley
Jarad: Our organization has gaine...
Contacts 10,064

People you may know from your address book

Alan Miltz
O You: Thanks

#+ mPEd® 8 B R

People | Follow 53
Q Laura loana Popescu - Magia...
Groups 19 0 Laura loana: Buna ziua, .... ¥ daci ...
Pages 21 ‘ @ 3 Alexandra Rynne
LinkedIn Offer « The LinkedIn Pa...
Hashtags 20 Tudor Rotariu Rusu Tatiana Oleg Muntean Pat g Imre Bone
Asistent in comunicare la Senior consultant Second Line Process ct Imre: Astept oferta pe adresa imre....
De KLAUSEN Operations Supervisor ...
. B Dascalu Teodor
. A N 1
Your dream \ @D 15 mutual connections @D 5 mutual connections @D 107 mutual connections azm RS Ak Diogn Rusebiu Brecas 101,

12



SURSELE DE CLIENTI B2C

e COMUNITATI SI GRUPURI

* Influenceri

* Baze de date nationale

* Baze de date @ concurenta

 Participanti la targuri si expozitii
 Recomandarile cunostintelor

* Retele sociale — Facebook, LinkedIn, Twitter, etc.



Elementele comportamentului de cumparare

* Structura (cine?) — cine participa la procesul de luare a deciziilor,
rolul fiecarui participant

* Procesul (cum?) — cum se aduna informatii, analiza si evaluarea
propunerilor

* Continutul (ce?) — care sunt criteriile pe baza carora se iau deciziile
de cumparare

Burcash 14



DECIZIA

100%

Problema /Solutia

0%

0 Decizia

Burcash

21%

Adaptare dupa Jeff Thull

15



PILONII VANZARII

Burcash '



Palnia vanzarii

PROSPECTI

100

SUSPECTI

DIRECTI

‘ CLIENTI
Burcash




RECOMANDARI

Burcash

I

0 lecturd obligatorie pentru oricine este interesot de otrogereo unel
clientele fidele.

ERIC WIES, autor al volumulul The Lean Startup

CAPTIVAT

555

;‘,&';'/(,“"f

Cum s3 creezi produse
Care formeazj obisnuinte

NIR EYAL

bM"‘l # Polacs



SPOR LA BANI !!!
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